CORSI GRATUI

PER PICCOLE-MEDIE IMPRESE
E LIBERI PROFESSIONISTI NEI SETTORI:

¢ TURISMO E RISTORAZIONE
¢ DISTRIBUZIONE COMMERCIALE

e SERVIZI ALLA PERSONA

STRUMENTI E STRATEGIE PER VENDERE ON LINE
REVENUE MANAGEMENT
PER STRUTTURE EXTRA ALBERGHIERE

Un percorso completo per imparare a gestire prezz,
canali e strategie di vendita specificamente pensati per
le strutture extra-alberghiere. Dalle basi del revenue alla
tecnologia, fino alla costruzione di un piano operativo
personalizzato, il corso combina teoria, strumenti digitali
e attivita pratiche su dati reali, con un focus costante
sulle esigenze e sulle dinamiche del mercato extra-
alberghiero.

Contenuti

- Fondamenti del Revenue Management e KPI per
I'extra alberghiero

- Analisi competitor e costruzione del competitive
set

- Domanda, dati storici, pick up e forecast

- OTA e distribuzione online per strutture extra
alberghiere

- Pricing dinamico, tariffe, restrizioni, upselling

- Tecnologia: PMS, Channel Manager, RMS,
automazioni, Al

- Innovazione dell’offerta e strumenti digitali di
mercato

- Project Work: piano completo di Revenue e
dashboard

Costo

La partecipazione al corso 2024-23627/RER/5
e gratuita in quanto il percorso € cofinanziato
dal Fondo sociale europeo Programma  FSE
Plus 2021-2027 della Regione Emilia-
Romagna.

Finanziamento in Regime di De Minimis aqi
sensi del Regolamento (UE) n. 2023/2831

Attestato rilasciato
Attestato di frequenza
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Destinatari

Il corso si rivolge a fitolari/soci, liberi
professionisti, collaboratori  familiari e
lavoratori in imprese operanti nel settore dei
SERVIZI ALLA PERSONA che spaziano dalla
ricettivita alla ristorazione, dai centri termali
alle Beauty Farm, dalle discoteche ai parchi
tematici, dai pubblici esercizi all’ artigianato
alimentare, dai piccoli negozi agli
ipermercati etc.

Il ruolo gestito dai partecipanti implica il
possesso di competenze propedeutiche
all'apprendimento delle nuove tecniche.

Numero partecipanti
Minimo 8 persone

Criteri di accesso al percorso

Nel caso in cui il numero di domande
superi i posti disponibili per un'oftimale
realizzazione del corso (di norma 12), i
candidati idonei saranno inseriti in edizioni
successive rispettando I'ordine di arrivo
delle domande diiscrizione, fino
esaurimento delle risorse disponibili.

Non e possibile accedere a piU corsi
appartenenti allo stesso n. di progetto

Ente di formazione
Nuovo Cescot E.R.

Sede di svolgimento

Le lezioni si svolgeranno videoconferenza

sulla piattaforma GOTO

Su richiesta di uno o piU partecipanti, sard
garantita la possibilitd di fruizione presso la
sede del corso.

Durata
30 ore

Periodo di svolgimento
05-09-19 - 2326 -30 ottolbre 2026
09 - 13 novembre 2026

PER INFORMAZIONI E ISCRIZIONI

Nuovo Cescot E. R. - Via Don Giuseppe
Bedeftti, 26 — 40129 Bologna

Referente: Renata Coluccia

Tel. 051-6380350

E-mail: r.coluccia@cescot.emilia-romagna.it
www.cescot.emilia-romagna.it/





